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Em formato inédito no Brasil, empresa estreita relacionamento com instaladores de VRF de
todo o país

A Trane - líder global no fornecimento de soluções e serviços de conforto interior e uma marca
da Ingersoll Rand - buscando estreitar ainda mais suas relações com instaladores do mercado
brasileiro de Fluxo de Refrigerante Variável (VRF), apresentou a parceiros de todo o Brasil, de
modo inédito no país, propostas de valor que atendam às necessidades deste mercado.
Cerca de 80% das vendas do mercado brasileiro de VRF é feita por meio de instaladores,
sejam eles exclusivos de uma marca ou não. Com base nessa realidade de mercado, a Trane
vem buscando trabalhar junto a esses parceiros para contribuir com o crescimento do setor.
A parceria da Trane propõe ser a melhor opção de negócios para parceiros, abandonando o
mercado transacional comum nesta linha de produtos e oferecendo vantagens em alguns itens
do portfólio de soluções da empresa.
“Nosso objetivo é ter uma proposta de valor única no mercado de VRF no Brasil e estamos
certos de que construiremos relações para vida, promovendo sucesso, crescimento mútuo e
progresso contínuo”, avalia Matheus Lemes, Líder de Soluções de Ductless da Trane.
Devido à importância e crescimento do setor no Brasil, o responsável pela área de VRF da
Trane no Brasil, Matheus Lemes, também assumiu recentemente a liderança do setor de
Soluções Ductless no país. Para mais informações sobre o portfólio VRF, visite o site da Trane.

Sobre a Ingersoll Rand e Trane - Ingersoll Rand (NYSE:IR) melhora a qualidade de vida
criando ambientes confortáveis, sustentáveis e eficientes. Nossos colaboradores e nossa
família de produtos — incluindo Club Car®, Ingersoll Rand®, Thermo King® e Trane® —
trabalham juntos para melhorar a qualidade e o conforto do ar em residências e prédios;
transportam e protegem alimentos e perecíveis; e melhoram a produtividade e a eficiência
industrial. Somos um negócio global de 13 bilhões de dólares, comprometido com um mundo
de progresso sustentável e resultados duradouros.
As soluções da Trane otimizam ambientes internos com um amplo portfólio energeticamente
eficiente em aquecimento, ventilação e sistemas de ar condicionado,  serviços de construção e
contratação, suporte de peças e controle avançado. Para mais informações, visite
www.ingersollrand.com ou trane.com.br.
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