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As vendas de mini escavadeiras tém crescimento previsto de 6% em 2014, com 970 unidades
vendidas, ao contrario das vendas de linha amarela que tém queda prevista de 12,7%. O
cenario € atraente para a Wacker Neuson investir no Brasil em 2015 e concessionarias como
Auxter projetarem crescimento de 15 a 20% nas vendas de mini retroescavadeiras em 2015
As frotas de equipamentos no Brasil estdo sendo incorporadas a outras necessidades. Com a
mecanizacao de alguns setores da infraestrutura que ainda nao tinham a cultura de investir em
equipamentos adequados para aumentar a produtividade nos trabalhos, as vendas de
equipamentos compactos € mini maquinas crescem, ao contrario das vendas de outros
equipamentos da linha amarela que vém apresentando queda.

Segundo um estudo apresentado recentemente pela Sobratema (Associagao Brasileira de
Tecnologia para Equipamentos e Manutencéo), em 2013, a venda de mini escavadeiras foi de
915 unidades e representou um crescimento em torno de 5% sobre 0 ano anterior. Para 2014,
a previsao é que sejam vendidas no Brasil 970 unidades, um salto de 6%, e as perspectivas
para esse setor € de um aclive cada vez mais acentuado.

Para o especialista em equipamentos compactos da Wacker Neuson Brasil, Mario Neves,
maquinas como péas carregadeiras compactas, manipuladores telescopicos compactos, mini
escavadeiras, mini carregadeiras e dumpers sao cada vez mais utilizados no Brasil para
trabalharem em ampla gama de funcoes.

Vao desde ornamentacgao e jardinagem, paisagismo, limpeza de aviarios em granjas,
transporte de materiais em espacos confinados, industria de pré-moldados, empresas de
montagem de estruturas, até movimentacao de estruturas metélicas, empresas de montagem
de estruturas, materiais de construcdo, compostagem, empresas de reciclagem, fabricas de
racdes, industrias de fertilizantes, movimentacéo de cavacos de madeira.

“A construcao civil é apenas uma das atividades, principalmente em obras rodoviarias, onde a
utilizacdo de maquinas compactas evita que se faga interdicao nas faixas de transito”, observa
Mario.
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Wacker Neuson quer investir no Brasil em 2015

O bom cenario para o segmento de equipamentos compactos incentiva a Wacker Neuson a
investir em desenvolvimento e fabricacdo de produtos para o mercado brasileiro em 2015. O
grupo € uma multinacional alema com trajetoria de mais de 150 anos e esta no Brasil desde a
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década de 70, formado também pela unido das marcas Weidemann e Kramer. E um dos
principais fabricantes internacionais de equipamentos leves e compactos, com mais de 40
filiais, 140 estacdes de servico e 12 mil parceiros de distribuicdo e servico em todo 0 mundo.
“A partir de 2005, notou-se grande mudanga no mercado brasileiro”, informa Roberto Martinez,
diretor da Wacker Neuson Brasil. “O aumento da demanda comprova uma expansao
importante no mercado nacional”, diz.

A marca global oferece um leque de mais de 300 grupos de produtos. Da tecnologia de
concreto, passando pela compactagéo de solo e asfalto, até equipamentos de demolicéo e
abastecimento.

Auxter projeta alta de 15 a 20% para mini retroescavadeira 1CX

Com a habilidade que ajudou a tornar a marca JCB um sucesso de vendas no Brasil, Roberto
Mazzutti, consultor da area de vendas da Auxter, concessionaria da marca JCB no estado de
Sao Paulo, define os equipamentos compactos como verdadeiros porta-ferramentas, capazes
de receber grande variedade de implementos para trabalhar em muitas fungées, agregando
versatilidade de aplicagéo nos projetos.

“Se vocé tirar a cacamba de uma carregadeira compacta e acoplar garfos para pallets, a
maquina se transforma em empilhadeira. Se tirar os garfos pallets e acoplar uma cagamba em
um manipulador telescépico, ele se transforma numa carregadeira de longo alcance”, explica
Mazzutti.

A Auxter vai fortalecer em 2015 os negécios com a mini retroescavadeira 1CX da marca JCB —
equipamento 2 em 1, que pode ser utilizado tanto como mini carregadeira ou também como
miniescavadeira —, projetando um crescimento médio de 15 a 20% em 2015 para as vendas
desse equipamento. A JCB ¢é a unica marca que fabrica uma mini maquina como essa.

“No Brasil, o setor de paisagismo e urbanismo é atraente, principalmente com o aumento da
construgao de condominios, que atraem uma gama de fornecedores de plantas, arbustos,
transplantes de arvores, ornamentacgao, jardinagem, entre outros. Para se ter ideia, nos
Estados Unidos esse setor é responsavel pelo consumo de 60% das maquinas de pequeno
porte”, diz ele.

O mercado de maquinas compactas vai crescer gradativamente nos préximos anos, aposta
Mazzutti. Para ele, esse segmento € uma tendéncia permanente, porque as mini maquinas sao
uteis em todos os setores da infraestrutura, além das obras de construgéo civil leve e pesada.

No Brasil, para 200 operadores ha um equipamento compacto. Na Europa a equivaléncia € de
um operar para trés compactos

De acordo com Célio Neto Ribeiro, diretor da Maxter Maquinas, concessionaria de
equipamentos compactos das marcas Wacker Neuson, Carmix, All Work, M&B Crusher e
Simex, 0s numeros mostram que o pais esta mudando a cultura de utilizar equipamentos
grandes, de 15 a 20 toneladas, como se fossem dimensionados para trabalhos leves nos
canteiros de obras.

“Na verdade, em muitos casos esses equipamentos sao superdimensionados devido ao
tamanho e a capacidade, consumindo mais combustivel e aumentando o custo operacional
para fazer trabalhos que um equipamento menor poderia fazer”, diz Célio. “Por exemplo, uma
carregadeira de 15 toneladas destinada para trabalhar na limpeza de um aviario em granja fica
limitada para manobrar, tem a cabine extraida e fica com as manobras limitadas. Essa € uma
cena ainda vista nesse segmento no Brasil, mas aos poucos comega a mudar”, explica.
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Ele informa que nos canteiros de obras brasileiros, para cada 200 operarios existe um
equipamento compacto, enquanto na Europa a equivaléncia € de um operario para apenas trés
compactos. “Dadas as proporcdes geogréficas, ainda temos um bom caminho a percorrer € um
bom mercado a conquistar”.
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