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A area de pds-venda de equipamentos para construgdo e mineragao, assim como a tecnologia,
por meio de solu¢des de gerenciamento e monitoramento de frotas em canteiros de obra, vém
se tornando um diferencial competitivo para as fabricantes do setor, uma vez que elas podem
contribuir para o aumento da produtividade das construtoras e mineradoras.

Para debater esses dois importantes temas, a Sobratema — Associacéo Brasileira de
Tecnologia para Construcao e Mineragao promovera, no dia 22 de janeiro, em Sao Paulo, com
a participacao do consultor Yoshio Kawakami, da Raiz Consultoria, que mostrara como os
servicos de pos-venda podem ser decisivos para o sucesso de uma empresa, e de Elson
Rangel, lider da area de Pessoas e Organizacéo (P&O) e Engenharia da area de
Equipamentos da Construtora Norberto Odebrecht, que apresentara o papel da tecnologia e da
gestéo para a competitividade de uma organizacao.

Durante o evento, a Sobratema ainda levara informacdes atualizadas sobre a M&T Pecas e
Servigos 2014 — 22 Feira e Congresso de Tecnologia e Gestdo de Equipamentos para
Construgcéao e Mineracgéo, que ocorrera em junho do préximo ano, no Imigrantes Exhibition &
Convention Center, em Sao Paulo. Esta edicdo da feira agregou novos setores,
transformando-se em um ambiente, onde as empresas terdo a oportunidade de mostrar seu
diferencial competitivo: o pds-venda e a tecnologia que podem oferecer aos seus clientes.
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