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atraindo referências e representantes nacionais e internacionais do segmento

MÉTODO ENGENHARIA marca presença no evento com o debate logística e oportunidades
no segmento

Nos dias 05 e 06 de novembro, investidores nacionais e internacionais, incorporadores,
representantes de bancos e da rede hoteleira, além de tomadores de decisão, líderes e
referências do mercado imobiliário brasileiro, estarão reunidos no Hotel Renaissance, em São
Paulo, para participar da quarta edição nacional do GRI – Global Real Estate Institute.
Realizado periodicamente em diferentes países, o encontro tem como principal objetivo auxiliar
seus membros a construir relações pessoais e trabalhar em conjunto na criação de
oportunidades e no compartilhamento de experiências. Além disso, tem o intuito de abordar
assuntos ligados ao mercado imobiliário, por meio de fóruns e discussões, promovendo
relacionamentos e aproximando potenciais parceiros de negócios.
A MÉTODO Engenharia estará presente no evento, representada por Armando Mesquita Netto,
diretor de desenvolvimento de negócios da empresa. O executivo participará como Co-Chair da
discussão: Logística – Onde estão as próximas oportunidades?, programada para dia 06 de
novembro. Netto possui outras experiências no GRI, tendo participado da edição de Nova York,
e explica a importância do encontro. “Com a economia cada vez mais globalizada, os
investidores sentem a necessidade de conhecer e buscar informações sobre mercados como o
Brasil, que ainda tem grandes atrativos em setores como Hotelaria, Shopping Centers,
Logística, Edificações Corporativas, entre outros”, afirma.
Desde o ano de 2012, a Método tem sido presença constante em eventos globais como o GRI
Leaders Forum.
Para Netto o propósito da participação da MÉTODO leva o respaldo da absorção da expertise
que os participantes, todos seniores, empregam ao evento. “O GRI propicia um ambiente em
que se respira negócios e por meio de um intenso networking, com isso, buscamos também
anteceder tendências setoriais e principalmente nos alinharmos com as necessidades do
mercado e seus principais líderes”, conclui o executivo.
O GRI é realizado através de discussões que fomentam análises de diferentes setores do
mercado imobiliário. A organização do evento considera 400 pessoas o número máximo de
executivos durante as mais de 20 discussões que abordam diferentes temáticas. “Nosso
formato diferenciado permite que todos participem ativamente dos debates, tornando o
encontro mais dinâmico e informal. Além disso, é uma grande oportunidade de construir
relacionamentos e encontrar potenciais parceiros de negócio” afirma Diego Tavares, gerente
nacional do GRI para o Brasil.
Anualmente o encontro ocorre em 14 praças diferentes como Nova York, Paris, Londres,
Cingapura, Xangai, Mumbai, Varsóvia, Istambul, Frankfurt, Moscou, St. Moriz, Nairóbi, Quênia
e São Paulo.

GRI – Global Real Estate Institute
Quando: de 05 a 06 de novembro
Onde: Renaissance São Paulo Hotel
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Endereço: Alameda Santos, 2233 – São Paulo - SP
Site: www.globalrealestate.org/brazil2013

Sobre o Grupo Método - O Grupo Método nasceu com a finalidade de fornecer soluções
integradas de engenharia, construção e manutenção em empreendimentos complexos e de
grande porte. Seu objetivo no mercado é atingir resultados extraordinários que agregam valor
aos negócios e projetos de seus clientes, além de gerar oportunidades por meio de ambientes
onde as pessoas tenham orgulho em trabalhar. Segurança, ética, cumprimento de prazos,
rentabilidade e criação de perspectivas de desenvolvimento são valores essenciais para o
Grupo.
O Grupo Método foi fundado a partir da junção da matriz Método Engenharia – empresa com
40 anos de atuação no mercado – com as empresas Método Estruturas e Potencial
Engenharia, além da unidade de negócio, Método FAST.

Holofote Comunicação
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